




Il Nostro Progetto Imprenditoriale

I prodotti alla base della nostra idea imprenditoriale rappresentano in primis uno straordinario momento di svago e di divertimento.
La nostra innovativa Hydrofoil E-bike e l’Electric Sup sono mezzi perfetti per dare la possibilità di fare scoprire ai nostri clienti nuove 
forme di divertimento, sia singole che in gruppo.

Dalle attività sportive alle escursioni, passando per il team building e la team experience, Bi-lake offre a tutti un nuovo modo di 
vivere l’acqua.

È possibile usufruire di questa esperienza grazie all’ausilio dei prodotti Manta5 Hydrofoil E-bike e Blue Way E-Sup, mezzi acquatici 
elettrici che offrono la possibilità di scoprire luoghi marittimi e lacustri da una nuova prospettiva e di raggiungere contesti naturalisti-
ci difficilmente raggiungibili.
Il tutto in assoluto mind set ecosostenibile nonché in rispetto della fauna e del contesto paesaggistico del luogo.

Il progetto imprenditoriale si basa sull’apertura di un punto vendita e di noleggio mobile costituito da una tensostruttura da posizio-
nare nelle vicinanze delle sponde del lago di Como, in prossimità delle spiagge più frequentate sia da turisti che da sportivi.

Manta 5-hydrofoil E-bike

Manta 5-Blue Way E-SUP



Il luogo
Abbiamo individuato nella spiaggia di Ontario, situata nel Comune di Colico, il luogo ideale per avviare l’esercizio di questa attività;
lla scelta di questa località è stata dettata dalle seguenti motivazioni:

- il paese di Colico ha visto negli anni un notevole incremento della presenza turistica, con alte percentuale di tedeschi e olandesi, 
tra gli altri, anche in bassa stagione,

- la pratica di attività sportive legate al mondo acquatico durante tutto il corso dell’anno è già ora avviata in modo significativa;

- la spiaggia individuata è caratterizzata da un contesto paesaggistico notevole e si presenta curata e pulita;

- è posizionata a pochi metri dal centro paese e presenta già attività commerciali e servizi di supporto alla nostra impresa. 
  (Es. bar/ristorante, scuola di kite surf, bagni pubblici e area camper).

- è di facile accesso per le operazioni di allestimento.

Queste sono le ragioni principali in base alle quali riteniamo la spiaggia Ontario essere, oltre che per la sua posizione e la sua bellez-
za, la soluzione ideale per la nostra attività.

Franchising
L’apertura dell’attività è legata al supporto e affiliazione in franchising di Aquaride, distributore esclusivo di Manta5 Hydrofoil E-Bike 
(in Italia, Svizzera e Malta) e di Next Blue Tech Blue Way E-Sup (in Italia).

La mission di Aquaride è diffondere un nuovo modo di concepire la mobilità in acqua, attraverso mezzi altamente tecnologici, 
totalmente green e di grande fascino. Aquaride non cura solo la vendita diretta del prodotto e l’assistenza tecnica, ma si pone anche 
come hub territoriale per il noleggio dei natanti, rivolgendosi a tutta la platea di aziende operanti nel settore turistico e della nautica 
che hanno un occhio vigile sull’innovazione e vogliono distinguersi dai competitor.

Aquaride è ambasciatore di una nuova disciplina sportiva che rappresenta, di fatto, un nuovo modo di intendere gli sport acquatici: 
l’Hydrofoil Cycling. Dall’amatore al professionista, l’Hydrofoil Cycling è uno sport individuale adatto a tutti i livelli di preparazione 
atletica.
Oltre all’aspetto commerciale, l’obiettivo a medio termine di Aquaride è quello di fare da catalizzatore di una vera e propria commu-
nity sportiva di utilizzatori della Hydrofoil E-Bike e un circuito di eventi sportivi dedicati, favorendone quindi un accesso sempre più 
diffuso nelle principali località turistiche balneari, marittime e lacustri.



Offerta, prodotti e Servizi

La nostra offerta si basa sul proporre un nuovo modo di vivere l’acqua sia a scopo ludico che sportivi attraverso corsi personali e 
noleggio dei natanti.
I due prodotti su cui facciamo affidamento sono:

- Manta5 Hydrofoil E-bike: Questo tipo di prodotto è fondamentalmente una bicicletta a pedalata assistita progettata per planare 
sull’acqua. L’utilizzo di Hydrofoil è molto simile all’andare su una normale biciletta anche se è necessaria un’introduzione teorica e 
pratica sulle quattro tipologie di partenza;

- Blue Way E-Sup: tipologia di natante di facilissimo utilizzo tramite un manubrio e un comando manuale per andare in avanti o in 
retro. Il SUP, a differenza della hydrofoil non necessità di corsistica specifica ed è adatto anche per bambini accompagnati e coppie.

Individuate le attrezzature su cui si basa il nostro business andiamo a definire quali sono i servizi che vogliamo offrire:

Noleggio
- Blue Way E-Sup: Con una differenziazione dei tempi di noleggio a partire dai 15 min per un primo approccio fino ad arrivare alla      
giornata completa per vivere un’esperienza senza limitazioni;

- Manta5 Hydrofoil E-bike: come per il SUP è prevista una tariffazione su base temporale a partire dai 30 min. 
  Prima di noleggiare questo natante è fortemente consigliato un corso con un istruttore di Bi-Lake.

- Noleggio di attrezzature come mute e telecamere;

- Noleggio dei natanti a lungo termine per strutture ricettive e stabilimenti balneari.

Corsi
Per l’utilizzo delle Manta5 Hydrofoil E-bike è consigliato un corso che permetterà al cliente di vivere in assoluta autonomia e 
sicurezza l’esperienza ciclistica acquatica. La difficolta risiede nelle partenze da riva o dall’acqua che implicano la conoscenza di 
tecniche basilari di facile apprendimento se vi è il supporto di un istruttore. Alla fine del corso verrà rilasciato un tesserino attestante 
la partecipazione al corso e che servirà a fidelizzare il cliente attraverso sconti dedicati.
Per la corsistica è possibile usufruire di tariffe orarie singole o acquistare pacchetti da 3 ore.

Vendita
In supporto all’attività di noleggio e in ottica secondaria siamo anche rivenditori dei prodotti Blue Way E-Sup e Manta5 Hydrofoil 
E-bike.

Feste, gruppi e team Building
Come servizio vogliamo offrire anche dei pacchetti dedicati per imprese, gruppi, società sportive e feste come ad esempio comple-
anni.





La concorrenza

In quanto affiliati al franchising di Aquaride, distributore ufficiale di questo servizio, abbiamo la garanzia di avere l’esclusiva della 
zona.
Inoltre siamo tra i primi nel panorama Italiano ad avviare un’attività che tratta questo tipo di servizio, condizione questa che ci pone 
in vantaggio rispetto a futuri competitors.  

Marketing e pubblicità
Trattandosi di un prodotto nuovo sullo scenario mondiale e italiano l’attività di marketing ricopre un ruolo fondamentale per la 
crescita del business.  
Il nostro progetto di marketing è basato su due gradi differenti che andranno a coprire ampie fasce di potenziale clientela.

Il primo grado comprende un panorama nazionale, gestito direttamente da Acquaride, ed è volto a far conoscere il prodotto e le sue 
potenzialità attraverso eventi, fiere di settore, competizioni sportive e pubblicità tramite canali digitali e social (Instagram, facebook 
ecc).
Mentre il marketing di secondo grado viene realizzato a livello locale e direttamente gestito da Bi-Lake attraverso una strategia che 
prevede l’uso di metodologie tradizionali, digitali e social. Nel particolare intendiamo operare su tre livelli:

-A livello regionale e provinciale, parzialmente in sovrapposizione ad Aquaride, attraverso la partecipazione ad eventi e fiere ma 
soprattutto utilizzando le piattaforme social e le grandi potenzialità fornite dalla rete; 

-A livello sovracomunale impiegando metodologie più tradizionali come la distribuzione di materiale informativo in punti cardine 
come bar, ristoranti, hotel e campeggi, lidi e dopo aver eseguito dimostrazioni pratiche sulla funzionalità dei prodotti direttamente 
nelle sponde del lago;

-Sfruttando le grandi potenzialità fornite dal web attraverso la pubblicità e la condivisione massiccia delle esperienze dirette sulle 
piattaforme social come Instagram, Youtube, Facebook, Tik Tok ecc.

Di seguito alcune possibili strategie di marketing attuabili:
-Organizzazione di eventi sulle spiagge in accordo con altre attività presenti sul territorio al fine di massimizzare la partecipazione;
-Dimostrazione dirette utilizzando i natanti davanti ai luoghi balneabili;
-Organizzazione di eventi in accordo con hotel e campeggi attraverso giornate dedicate;
-Realizzazione di video tutorial e dimostrativi;
-Organizzazione di sfide e gare.

L’attuazione della strategia di marketing prevede la creazione di una serie di materiale digitale e cartaceo come, a titolo esemplifica-
tivo, sito web, bigliettini da visita, video e fotografie, pagine sulle principali piattaforme social. 

Il nostro obbiettivo, soprattutto nel primo anno, è quello di creare un seguito e una rete di conoscenze che ci possa permettere di 
ottimizzare l’uso dei natanti massimizzando i profitti.



Costi di apertura
Nella tabella di seguito vengono riportati i costi per l’avvio dell’attività in questione, le voci riportate derivano principalmente dalla 
richiesta di preventivi ai soggetti coinvolti e dagli accordi e convenzioni sviluppati con Aquaride:

Osservando la tabella è possibile osservare che per l’apertura si necessitano di 46.135,00 euro comprensiva di IVA, laddove 
quest’ultima dal punto di vista di bilancio non rappresenta un costo all’impresa.

Sviluppi futuri
Dopo aver consolidato la struttura dal punto di vista organizzativo ed economico si potranno mettere in atto strategie per ampliare 
il bacino di utenze con l’apertura di nuovi punti di noleggio che posizionati in modo strategico in altre località del lago di Como 
potranno garantire una adeguata copertura territoriale e di servizio.




